
U OKVIRU PROGRAMA ZNAM DA MOGU - EKONOMSKO OSNAŽIVANJE ŽENA

Zaradite od 
onoga što volite

Zaradite od 
onoga što volite

KAKO HOBI PRETVORITI U ODRŽIV IZVOR PRIHODA



NAUČITE VIŠE

U vremenu kada sve više ljudi traži način da pobegne iz rutine i
pronađe posao koji zaista voli, ovaj vodič donosi konkretne korake kako
da ono što radite iz ljubavi pretvorite u stabilan i održiv izvor prihoda.
„Zaradite od onoga što volite“ nastao je iz ideje da svaka strast ima
svoj tržišni potencijal – bilo da pravite rukotvorine, pišete,
fotografišete, kuvate, uređujete prostor ili kreirate sadržaj na
mrežama.

Kroz jednostavne smernice, praktične
primere i motivacione priče, vodič vas
uči kako da svoj hobi pretočite u
posao koji donosi i zadovoljstvo i
zaradu. Pokazaće vam kako da
prepoznate vrednost svog rada, kako
da se predstavite svetu, izgradite
poverenje sa publikom i napravite
svoj mali, ali stabilan biznis.

O OVOM VODIČU

klubpreduzetnica.rs

Izaberi posao koji voliš i nećeš morati da radiš
nijedan dan u životu

KONFUČIJE



Prvi korak je da prepoznate šta vaš hobi zaista vredi na tržištu. To ne
znači da odmah morate da ga komercijalizujete, već da sagledate šta
drugi u toj oblasti traže, kupuju ili prate. Posmatrajte svoj rad očima

potencijalnog kupca: koje probleme rešavate, šta nudite što drugi
nemaju i zašto bi neko poželeo baš vašu uslugu ili proizvod.

Kada razumete svoju vrednost, napravite jednostavan plan. Postavite
ciljeve – koliko vremena možete da uložite, koji vam alati trebaju i

kome želite da se obratite. Otvorite profil na mrežama, kreirajte male
serije proizvoda ili usluga i testirajte interesovanje. Ključ uspeha nije

savršen početak, već doslednost i spremnost da učite i prilagođavate
se tržištu.

KAKO HOBI PRETVORITI U ODRŽIV
IZVOR PRIHODA

klubpreduzetnica.rs



Najlepši trenutak u životu je onaj kada shvatiš da
tvoja strast može da te izdržava

MAYA ANGELOU

Prepoznavanje potencijala svog
hobija ključno je za svaki
uspešan početak. Prvi korak je
analiza tržišta i publike – ko bi
bio zainteresovan za vaš
proizvod ili uslugu, šta im
nedostaje i kako im možete
pomoći. Male test serije ili
pilot-projekti odličan su način
da sagledate realnu potražnju.

Učenje i prilagođavanje su
jednako važni. Mnoge
preduzetnice iz Kluba
preduzetnica UdruŽene
savetuju da beležite svaki
uspeh i izazov, jer će vam to
pomoći da unapredite svoj
proces i izgradite stabilan
posao. Ana Pavlović, koja se
bavi prirodnom kozmetikom,
kaže: „Ljudi su me pratili zbog
toga što sam im pokazivala
vrednost i znanje, a ne samo
proizvod.“ Dosledno razvijanje
brenda i komunikacija sa
kupcima grade poverenje i
dugoročno uspešan biznis

Zaraditi od onoga što volite nije
samo pitanje sreće, već
razumevanja sopstvenih
vrednosti i doslednosti u
svakodnevnom radu. Mnoge
preduzetnice su svoj put
započele iz male ideje, želje da
naprave nešto lično i korisno.
„Sve je počelo iz ljubavi prema
prirodi i one iskrene želje da
stvorimo nešto što nije samo
još jedan proizvod na polici,“
kaže Olgica Samoilović,
osnivačica brenda HederaVita.

Balans između posla i porodice
često je najveći izazov. „Slagala
bih kad bih rekla da možete na
oba polja da date 100% sebe.
Moj izbor je da porodici dam
uvek najveći deo svoje
posvećenosti,“ iskreno priznaje
Ivana Šarčević, nutricionistkinja
i preduzetnica. A kako podseća
Tatjana Vučićević, osnivačica
Art Ival čokolada:
„Preduzetnica mora
posedovati iznad svega ljubav,
jer gde nema ljubavi, nema ni
rezultata.“
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Pokretanje posla od hobija ne
zahteva odmah velike
investicije. Najbolje je početi
malim koracima – napraviti
probne serije proizvoda,
ponuditi usluge prijateljima ili
na lokalnoj zajednici i pratiti
reakcije. Tako ćete dobiti prvu
povratnu informaciju bez
velikog rizika i bolje razumeti
šta kupci zaista žele.

Testiranje tržišta pomaže da
identifikujete nišu u kojoj vaš
hobi može postati profitabilan.
Zabeležite šta funkcioniše, šta
izaziva interesovanje i koje su
ključne prednosti vašeg
proizvoda ili usluge. Ovi podaci
će vam kasnije pomoći da
izgradite održiv model i plan za
dalje širenje.

Dosledno eksperimentisanje i
učenje iz svakog koraka čine
razliku između hobija koji ostaje
razonoda i hobija koji postaje
posao sa realnim prihodima.
Strpljenje i fokus na kvalitet su
ključni za dugoročni uspeh.

KAKO ZAPOČETI PRVI MALI BIZNIS OD
SVOG HOBIJA I TESTIRATI TRŽIŠTE

klubpreduzetnica.rs



Nakon prvih reakcija publike,
sledeći korak je razvoj brenda.
Canva i Crello su alati koji
pomažu da vizuelno predstavite
svoj proizvod, kreirate
promotivne materijale i
osigurate profesionalan izgled.

Učenje i edukacija su važni za
dugoročni uspeh. Besplatni
kursevi na YouTube-u ili Udemy
i Coursera pomažu da
unapredite marketing,
fotografiju i komunikaciju sa
klijentima. Stalno usavršavanje
donosi bolje proizvode i usluge.

Planiranje vremena i
optimizacija resursa
omogućavaju da hobi preraste
u održiv posao. Korišćenjem
praktičnih alata i redovnim
testiranjem proizvoda, stičete
kontrolu i povećavate šanse da
hobi postane stabilan izvor
prihoda. Doslednost i kvalitet
su ključni za uspeh.

Pretvaranje hobija u stabilan
izvor prihoda počinje analizom
vaših veština i strasti. Pratite
šta vas motiviše i u čemu ste
najbolji, a zatim sagledajte koje
potrebe tržišta te veštine mogu
zadovoljiti. Mala testiranja
proizvoda ili usluga daju vam
prve povratne informacije,
pomažu da prilagodite ponudu i
prepoznate šta ljudi zaista žele.

Organizacija je ključna. Alati
poput Google Sheets ili Trello
pomažu da pratite inventar,
narudžbine i rokove. Redovno
beleženje podataka omogućava
bolje upravljanje vremenom i
resursima, ali i brzo reagovanje
na promene u potražnji.

Marketing i promocija mogu biti
jednostavni, a dostupni svima.
Platforme poput Instagram-a,
Facebook-a ili Etsy-a
omogućavaju da svoje
proizvode predstavite široj
publici. Kvalitetne fotografije,
jasni opisi i redovno
objavljivanje sadržaja grade
publiku i poverenje, što je ključ
za dugoročni uspeh.

Pravi uspeh dolazi kada
radite ono što volite, a

volite ono što radite

RICHARD BRANSON

reallygreatsite.com



Prvi deo – Samoprocena hobija

Napravite listu svojih hobija ili veština:

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Pored svakog hobija napišite kome bi mogao koristiti ili šta bi ljudi
mogli da kupe/iskoriste:

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Ocenite potencijal svakog hobija od 1 do 5 (1 = malo interesovanje, 5 =
veliki potencijal):

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

VEŽBE I ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VAŠEG HOBIJA-BIZNISA
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Drugi deo – Mini testiranje tržišta

Odaberite jedan proizvod ili uslugu i ponudite ga prijateljima, porodici
ili online grupama. Zabeležite reakcije:

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Koje sugestije ili komentare ste dobili?

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Na osnovu rezultata odlučite: Nastavljate, prilagođavate ili proširujete
ponudu?

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

VEŽBE I ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VAŠEG HOBIJA-BIZNISA
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Treći deo – Plan 30 dana promocije

Napravite kalendar objava za Instagram, Facebook ili blog:

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Zapišite ideje za priče, slike ili kratke video sadržaje:

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

Kako ćete pratiti angažman i reakcije publike?

 __________________________________________

 __________________________________________

 __________________________________________

VEŽBE I ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VAŠEG HOBIJA-BIZNISA
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Ovaj vodič je kreirala Jovana Šipčić, koja je koordinisala i uredila sve
sadržaje, prateći ideju da hobi može prerasti u održiv i profitabilan
posao.

Kroz intervjue sprovedene u okviru Kluba Preduzetnica, u vodiču su
uključena iskustva i komentari uspešnih preduzetnica:

Tatjana Vučićević – osnivačica Art Ival –
Premier čokolade

Olgica Samoilović – vlasnica HederaVita

Ivana Šarčević – nutricionistkinja i
preduzetnica

Za stručnu podršku u segmentima
marketinga i digitalne promocije, vodič je
obezbedila Dušica Stanišić, ekspert za
digitalni marketing.

“Intervjui sa preduzetnicama omogućili su
da čitateljke dobiju inspiraciju iz stvarnog
iskustva, dok stručni saveti pomažu da
svoj hobi pretvore u održiv i profitabilan
posao.”

O AUTORIMA I SARADNICIMA

klubpreduzetnica.rs

Ovaj projekat podržan je od strane Kabineta ministarke bez portfelja
zadužene za koordinaciju aktivnosti u oblasti rodne ravnopravnosti,

sprečavanja nasilja nad ženama i ekonomskog i političkog osnaživanja
žena. Mišljenje koje je izneto u ovom vodiču je mišljenje autora i ne

predstavlja nužno i mišljenje Kabineta.
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