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ONOGA $TO VOLITE

KAKO HOBI PRETVORITI U ODRZIV IZVOR PRIHODA

U OKVIRU PROGRAMA ZNAM DA MOGU - EKONOMSKO OSNAZIVANJE ZENA



O OVOM VODICU

U vremenu kada sve viSe ljudi trazi naCin da pobegne iz rutine i
pronade posao koji zaista voli, ovaj vodi€ donosi konkretne korake kako
da ono Sto radite iz ljubavi pretvorite u stabilan i odrziv izvor prihoda.
yZaradite od onoga Sto volite“ nastao je iz ideje da svaka strast ima
svoj trzisni potencijal — bilo da pravite rukotvorine, piSete,
fotografiSete, kuvate, uredujete prostor ili kreirate sadrzaj na
mrezama.

Kroz jednostavne smernice, praktiCne
primere i motivacione pricCe, vodiC vas
uci kako da svoj hobi pretocCite u
posao koji donosi i zadovoljstvo i
zaradu. Pokazace vam kako da
prepoznate vrednost svog rada, kako
da se predstavite svetu, izgradite
poverenje sa publikom i napravite
svoj mali, ali stabilan biznis.

NAUCITE VISE

KONFUCIJE

klubpreduzetnica.rs



KAKO HOBI PRETVORITI U ODRZIV
IZVOR PRIHODA

Prvi korak je da prepoznate Sta vas hobi zaista vredi na trzistu. To ne
znacCi da odmah morate da ga komercijalizujete, ve¢ da sagledate Sta
drugi u toj oblasti traze, kupuju ili prate. Posmatrajte svoj rad oCima
potencijalnog kupca: koje probleme reSavate, Sta nudite Sto drugi
nemaju i zasto bi neko pozeleo bas vasu uslugu ili proizvod.

Kada razumete svoju vrednost, napravite jednostavan plan. Postavite
ciljeve — koliko vremena mozete da ulozite, koji vam alati trebaju i
kome Zelite da se obratite. Otvorite profil na mrezama, kreirajte male
serije proizvoda ili usluga i testirajte interesovanje. Klju€ uspeha nije
savrsen pocetak, vec¢ doslednost i spremnost da uCite i prilagodavate
se trzistu.
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MAYA ANGELOU

Zaraditi od onoga Sto volite nije
samo pitanje srece, vec
razumevanja sopstvenih
vrednosti i doslednosti u
svakodnevhom radu. Mnoge
preduzetnice su svoj put
zapocele iz male ideje, zelje da
naprave nesto licno i korisno.
»,Sve je pocelo iz ljubavi prema
prirodi i one iskrene Zelje da
stvorimo nesto sto nije samo
jos jedan proizvod na polici,“
kaze Olgica Samoilovic,
osnivacica brenda HederaVita.

Balans izmedu posla i porodice
cesto je najveci izazov. ,Slagala
bih kad bih rekla da mozete na
oba polja da date 100% sebe.
Moj izbor je da porodici dam
uvek najveci deo svoje
posvecenosti,” iskreno priznaje
lvana Sarcevic¢, nutricionistkinja
I preduzetnica. A kako podseca
Tatjana Vucicevic, osnivacica
Art Ival Cokolada:
,Preduzetnica mora
posedovatiiznad svega ljubav,
Jjer gde nema ljubavi, nema ni
rezultata.”

Prepoznavanje potencijala svog
hobija klju¢no je za svaki
uspesan pocetak. Prvi korak je
analiza trzista i publike - ko bi
bio zainteresovan za vas
proizvod ili uslugu, Staim
nedostaje i kako im mozete
pomoci. Male test serije ili
pilot-projekti odliCan su nacin
da sagledate realnu potraznju.

UcCenje i prilagodavanje su
jednako vazni. Mnoge
preduzetnice iz Kluba
preduzetnica UdruZene
savetuju da belezite svaki
uspehiizazov, jer e vam to
pomoci da unapredite svoj
proces i izgradite stabilan
posao. Ana Pavlovi¢, koja se
bavi prirodnom kozmetikom,
kaze: ,Ljudi su me pratili zbog
toga sto sam im pokazivala
vrednost i znanje, a ne samo
proizvod.“ Dosledno razvijanje
brenda i komunikacija sa
kupcima grade poverenje i
dugoroCno uspesan biznis
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KAKO ZAPOCETI PRVI MALI BIZNIS OD
SVOG HOBIJA | TESTIRATI TRZISTE

Pokretanje posla od hobija ne
zahteva odmabh velike
investicije. Najbolje je poceti
malim koracima — napraviti
probne serije proizvoda,
ponuditi usluge prijateljima ili
na lokalnoj zajednici i pratiti
reakcije. Tako ¢ete dobiti prvu
povratnu informaciju bez
velikog rizika i bolje razumeti
Sta kupci zaista Zele.

Testiranje trziSta pomaze da
identifikujete niSu u kojoj vas
hobi moZe postati profitabilan.
Zabelezite Sta funkcioniSe, Sta
izaziva interesovanje i koje su
klju€ne prednosti vaseg
proizvoda ili usluge. Ovi podaci
¢e vam kasnije pomoci da
izgradite odrziv modeli plan za
dalje Sirenje.

Dosledno eksperimentisanje i
ucenje iz svakog koraka Cine
razliku izmedu hobija koji ostaje
razonoda i hobija koji postaje
posao sa realnim prihodima.
Strpljenje i fokus na kvalitet su
klju€ni za dugorocCni uspeh.
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Pravi uspeh dolazi kada
radite ono sto volite, a
> ono Ssto radite

RICHARD BRANSON

Pretvaranje hobija u stabilan
izvor prihoda pocinje analizom
vasih vestina i strasti. Pratite
Sta vas motiviSe i u Cemu ste
najbolji, a zatim sagledajte koje
potrebe trzista te veStine mogu
zadovoljiti. Mala testiranja
proizvoda ili usluga daju vam
prve povratne informacije,
pomazu da prilagodite ponudu i
prepoznate Sta ljudi zaista zele.

Organizacija je kljuCna. Alati
poput Google Sheets ili Trello
pomazu da pratite inventar,
narudzbine i rokove. Redovno
belezenje podataka omogucava
bolje upravljanje vremenom i
resursima, ali i brzo reagovanje
na promene u potraznji.

Marketing i promocija mogu biti
jednostavni, a dostupni svima.
Platforme poput Instagram-a,
Facebook-a ili Etsy-a
omogucavaju da svoje
proizvode predstavite Siroj
publici. Kvalitetne fotografije,
jasni opisi i redovno
objavljivanje sadrzaja grade
publiku i poverenje, sto je kljuc
za dugorocni uspeh.

Nakon prvih reakcija publike,
sledeci korak je razvoj brenda.
Canva i Crello su alati koji
pomazu da vizuelno predstavite
SVoj proizvod, kreirate
promotivne materijale i
osigurate profesionalan izgled.

UcCenje i edukacija su vazni za
dugorocni uspeh. Besplatni
kursevi na YouTube-u ili Udemy
I Coursera pomazu da
unapredite marketing,
fotografiju i komunikaciju sa
klijentima. Stalno usavrSavanje
donosi bolje proizvode i usluge.

Planiranje vremena i
optimizacija resursa
omogucavaju da hobi preraste
u odrziv posao. Koris¢enjem
prakti¢nih alata i redovnim
testiranjem proizvoda, stiCete
kontrolu i povecavate Sanse da
hobi postane stabilan izvor
prihoda. Doslednost i kvalitet
su kljucni za uspeh.
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VEZBE | ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VASEG HOBIJA-BIZNISA

Prvi deo - Samoprocena hobija

Napravite listu svojih hobija ili vestina:

Pored svakog hobija napisSite kome bi mogao koristiti ili Sta bi ljudi
mogli da kupe/iskoriste:

Ocenite potencijal svakog hobija od 1 do 5 (1 = malo interesovanje, 5 =
veliki potencijal):
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VEZBE | ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VASEG HOBIJA-BIZNISA

Drugi deo — Mini testiranje trzista

Odaberite jedan proizvod ili uslugu i ponudite ga prijateljima, porodici
ili online grupama. Zabelezite reakcije:

Koje sugestije ili komentare ste dobili?

Na osnovu rezultata odlucite: Nastavljate, prilagodavate ili proSirujete
ponudu?
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VEZBE | ZADACI: PRVI KORACI KA
USPEHU VASEG HOBIJA-BIZNISA

Treci deo — Plan 30 dana promocije

Napravite kalendar objava za Instagram, Facebook ili blog:

Zapisite ideje za price, slike ili kratke video sadrzaje:

Kako Cete pratiti angazman i reakcije publike?
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O AUTORIMA | SARADNICIMA

Ovaj vodi¢ je kreirala Jovana Sip¢&ic, koja je koordinisala i uredila sve
sadrzaje, prateci ideju da hobi moze prerasti u odrziv i profitabilan
posao.

Kroz intervjue sprovedene u okviru Kluba Preduzetnica, u vodiCu su
ukljucena iskustva i komentari uspesnih preduzetnica:

Tatjana Vucicevic¢ — osnivacica Art lval -
Premier cokolade

Olgica Samoilovi¢ — vlasnica HederaVita

lvana Sar¢evic¢ - nutricionistkinja i
preduzetnica

Za stru¢nu podrsku u segmentima
marketinga i digitalne promocije, vodic je
obezbedila DuSica StaniSic, ekspert za

& digitalni marketing.

“Intervjui sa preduzetnicama omogucili su
da citateljke dobiju inspiraciju iz stvarnog
iskustva, dok struéni saveti pomazu da
svoj hobi pretvore u odrZiv i profitabilan
posao.”

Ovaj projekat podrZan je od strane Kabineta ministarke bez portfelja
zaduZene za koordinaciju aktivnosti u oblasti rodne ravnopravnosti,
sprecavanja nasilja nad Zzenama i ekonomskog i politickog osnazivanja
Zzena. Misljenje koje je izneto u ovom vodicu je misSljenje autora i ne
predstavlja nuzno i misljenje Kabineta.
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